
Einfach besser verkaufen 
 

 

 

Aus dem Programm 

 So strahlen Sie in allen Situationen Sicherheit aus 

 - die sieben Regeln 

 

 Was kann zu einem negativen Eindruck bei meinem 

Kunden/Gesprächspartner führen? 

 - die zwölf entscheidenden Punkte 

 

 Die Fragetechnik, das Mittel im Verkaufsgespräch 

 So werden Sie schlagfertiger und bleiben verbindlich 

 - sechs Patentrezepte 

 

 Vier Phasen des Verkaufsgesprächs 

  

 Negatives positiv ausdrücken 

 - 10 x besser verkaufen 

 Argumentation 

 - die 12 Methoden der Einwand- und Preisargumentation 

 

 Was tun, wenn der Kunde „nein“ sagt? 

 

Ihr Nutzen 
  Steigerung Ihres Verkaufserfolgs. 

 

  Erhöhung Ihrer persönlichen Überzeugungskraft und Ihres 

 Verkaufsgeschicks. 

 

  Aneignung bewährter Verkaufsstrategien. 

 

  Optimales Auftreten und Souveränität in der Geschäftswelt 

 und beim Kunden. 

 

  Loyalität und Erfolg in Ihrem Unternehmen durch persön-

 lichen Einsatz und professionelle Zusammenarbeit mit 

 

  Vorgesetzten, Gleichrangigen und anderen Mitarbeitern. 

 

Methoden 

Erleben Sie Rolf H. Ruhleder live und erarbeiten Sie Ihren 

künftigen Verkaufserfolg! 

 

Rolf H. Ruhleder zeigt Ihnen, wo-

rauf es ankommt und beantwortet 

Ihnen alle Fragen rund um Ver-

trieb und Verkauf.  

Für Geschäftsführer, leitende Mitarbeiter, 

Vertriebs-/Verkaufschefs sowie Vertriebs-

mitarbeiter aus Innen-/Außendienst und 

Key Account Management,die einen Ein-

blick in „Einfach besser verkaufen“ gewin-

nen möchten. 

15.09.2020 Bad Harzburg 

10.11.2020 Bad Harzburg 

 
 

 

 

Beginn:  09:00 Uhr 

Ende: 16:30 Uhr 

€ 1.390,00 zzgl. MwSt. 

Rolf H. Ruhleder 

MIR, Bad Harzburg 

 

Erleben Sie Rolf H. Ruhleder in seinem einzigen,  

jedermann zugänglichen, Verkaufsseminar  

Seminarziel 

Teilnehmer 

Seminarort/-termin 

Seminarzeiten 

Seminargebühr 

Seminarleiter 

MANAGEMENT INSTITUT RUHLEDER 
 

Bismarckstraße 64 38667 Bad Harzburg 

Tel.: 05322/9672-0 ● Fax: 05322/9672-20 

Info@ruhleder.de ● www.ruhleder.de 

 Über 1000 firmeninterne 

Verkaufsseminare 
durchgeführt 


